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D'ARMOR LE POLE ASSOCIATIONS :

UNE ORGANISATION ADAPTEE AUX BESOINS DES

ASSOCIATIONS DU TERRITOIRE
S’ENGAGER POUR UNE EMPREINTE

POSITIVE ET DURABLE
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12 MARS 2026 ——

COTES D'ARMOR



ORGANISATION MARCHE PRO & ASSO

Christelle DOUSSINEAU

Directeur des marchés

86 collaborateurs sur le marché Professionnels :
= 10 Managers
= 49 Conseillers Clientéle Professionnels dont 7
SANTE
. 7 Chargés d'Affaires Professionnels
= 20 Collaborateurs sur le marché
développement Professionnels

spécialisés

1
Frédéric PASQUET

Responsable de
service

LE GOFF Eloise
Chargée RSE PRO

ROBIN Myriam

Animateur - Coordinateur FILIERE
SANTE BIEN VIEILLIR

RIB Angélia

Marché des Professionnels

Animation & Marketing

Pole G!'ar]des Pole Syndics et Pole Assoc':la_tl?ns de
Associations CSE proximité
|
Mathilde o 1 SECTEURS DIAGENCES
GAYET VIrg!P;z;:i%RlEN CLIENTELE Sole BLANGHET
a oléne i
Apprenti commercial 2 antivitd Antoine LAZ Yohann JEGOU
SYNDICS Chargée d'activité Animateur marché
marketing Pépiniére Pro

~

Hervé J Baptiste . 5 Conseillers
BERTRAND DUPEYRON Didier ROBERT Associations L P
Chargé clientele Climrgs Gl EleiElies SfEbca;glFan HAMON David JOUIN ;
clientele grandes Cloment Hamadoun

associations

J

associations

associations

20 postes structurels + 1 apprenti

Expert

Filiere
SANTE &
Professions
Libérales

Expert

Filiére

Commerce

S

Expert FOLLIC
Filiere

Expert
Batiments & .
Mer Filiere
Tourisme

TAMBOURA
Expert
Filiere CHR

Risques

Risques

8000 clients en gestion directe

r

Visites référents Soutien
et développement

3 GOUVERNANCE COOPERATIVE

ET MUTUALISTE Commission PRO

» Réseau d’administrateurs
référents

=



3 Conseillers Associations Employeuses

Didier Hervé Jean-Baptiste
Asso Cultuelles, médicales, les plus Asso Employeuses Asso Employeuses
Importantes Asso Employeuses Sur UEST du Département Sur ’Ouest du Département

Sur CEnsemble du Département

02/04/2026 ORGANISATION TERRITORIALE g%%‘;

S’ENGAGER POUR UNE EMPREINTE
POSITIVE ET DURABLE



Virginie Mathilde
GAUTIER GAYET

Conseiller Syndics et CSE Alternante

coeur:
D'ARMOR

S’ENGAGER POUR UNE EMPREINTE
POSITIVE ET DURABLE



5 Conselillers Associations de Proximite

Anne Laure Sandrine
CLEMENT VILLENEUVE

02/04/2026 ORGANISATION TERRITORIALE

Audrey
QUERE

Martial
BOUGUET

Chloé
PESSELIER

S’ENGAGER POUR UNE EMPREINTE
POSITIVE ET DURABLE
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D'ﬁRmOR PREPARATION SON RDV AVEC LE BANQUIER:

1- LESINCONTOURNABLES,
2- COMMENT PREPARER SON DOSSIER ?

S’ENGAGER POUR UNE EMPREINTE
POSITIVE ET DURABLE
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Les relations avec votre banque




% LES PARTENAIRES DE VOTRE ASSOCIATION

Banque

Expert-comptable

Autre : avocat, juriste, URSSAF, etc ...

A\ 4
DDIALOGUE / CONFIANCE /| TRANSPARENCE



La presentation de
votre projet




COMMENT PRESENTER VOTRE PROJET AU BANQUIER ?
>

Quels sont les points a présenter ?

Quels sont les supports a utiliser ?




QuUl ?

LES FEMMES & LES HOMMES CLES DE L'ASSOCIATION

Vos formations
Vos parcours professionnels

Vos réseaux

Vos situations familiales et financiéeres



QuUOl ?

> La génese du projet

V

L'origine

Vos motivations « Le projet et son
utilité collective




COMMENT ?
»

La realisation de votre projet

FORCES

SWOT

OPPORTUNITES



LE MODELE ECONOMIQUE ET LES EQUILIBRES

FINANCIERS

Les hypotheses chiffrées doivent étre argumenteées.

Maitrisez vos chiffres!

VOTRE ETUDE
DE MARCHE

Note de présentation

[llustrations du savoir-faire

Etude de marché,
besoins, fournisseurs...

VOTRE ETUDE DOCUMENTS
FINANCIERE ANNEXES
. Forme juridique
Compte de résultat (statuts)

Prévisionnel .
Compromis de vente

(fonds)

Plan de financement

Plan, diagnostics sécurité
(matériel, local)

En fonction de la complexité du dossier des éléments complémentaires peuvent étre réclamés (CA.HT actualisé, documents
comptables détaillés, éléments juridiques complémentaires, détail de masse salariale, Plans, Permis de construire, etc....)



NOTRE AMBITION COMMUNE : UNE SOLUTION COMPLETE
REPONDANT AUX BESOINS ESSENTIELS D’'UNE ASSOCIATION

%"’ L’offre BIENVENUE ASSOCIATION CI¥
\; 100% Societaire 100 % Humain 100% Digital »

Un accés é |a Si RC SMACL, alors
Un compte bancaire Assurance /™ (o 1¥* cotisation PJ
& plateforme YAPLA = SMACL offe:tcla (30€)
EER
@ n de base pour I'offre elle” en MRA [ RC + 1AC) pous ns salarié 74,80 € [ an

Gestion de uompte = Livret A (76 500 €)
| ) = Epargne q Offre DAT argent frais
Adhésions Billetterie Dons la 18 e de I'EER
537 -
Q Remises Pérennes
Gestion Comptabilité Newsletters - 20% Up2pay E-Transactions
des membres FI ux & ‘ - 50% Pack prélévements
- 50% EDI-WEB

- Frais de mise en service
Up2pay mobile offerts
(Asso avec SIREN)

= i E Monétique B

Paiement Service Site Web
en ligne d'accompagnement

Domiciliation offerte

* ISILSPro Plateforme de paiement et de - 100 affiches N&B
gestion pour toutes les associations I Kit Evenement r:m 1000 flyers N&B
E I i Yapla - 20 afﬁches couleurs
Carte Business DI / DD rs gg:!eurs

= (Cotisation a 50 % la 1** année
= EER ou primo équipement




». FACILITEZ LA GESTION DE VOTRE ASSOCIATION

Une offre spéciale pour les associations clientes du Crédit Agricole

100% GRATUIT

@ Collecte d'inscriptions et de
paiements: adhésions, billetterie,

dons, financement participatif

@ Communications automatiques

personnalisées

@ Tableau de bord complet pour

suivre et gérer vos membres,

donateurs et activités

24€
O°

@ Newsletters (jusqu’'a 2000

contacts gratuits)
Je me lance

@ Site web transactionnel
Je ne suis pas client Crédit Agricole @ Systéme comptable

@ Paiements 100% gratuits par
carte bancaire, chéque, espéces et

virements




